International Business

Dortmunder Internationalisierunc

- International Denken und Handeln

Viele mittelstandische Unternehmen haben ein erfolgreiches
Auslandsgeschaft aufgebaut. Andere stehen in den Startlo-
chern. Es gibt praktische Erfahrungen und positive Beispiele,
die wir mit der Veranstaltungsreihe ,International Business”
in einem Werkstattcharakter biindeln mochten.

- 90 Minuten, Gesprach mit Imbiss

Die Idee ist einfach: Dortmunder Unternehmer, die ,Inter-
nationale Luft schnuppern” wollen oder dies schon getan
haben, treffen sich zum Imbiss-Gesprach. Kurz und biindig.
Das Ergebnis: Impulse und Wissenstransfer. Nach einem
halbstindigen Imbiss berichtet das gastgebende Unternehmen
tber seine Internationalisierungs-Erfahrungen, gefolgt von
einem Referat eines Experten. Den Abschluss bildet eine
Diskussion mit weiteren Kommentaren.

» Ausgewahlter Kreis -
Unternehmer sprechen mit Unternehmen

Eingeladen sind Unternehmerinnen und Unternehmer mit
praktischen Internationalisierungs-Erfahrungen und -Interes-
sen. Der Erfahrungsaustausch wird Impulse fir die eigene
unternehmerische Tatigkeit geben.
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- Lernen von innovativen Ansatzen

Wenn es um Internationalisierung geht, laufen Strategie und
Umsetzung Hand-in-Hand. Gute Detailplanung ist dabei
entscheidend. Es missen viele sogenannte ,Kleinigkeiten”
berticksichtigt werden, die von Bedeutung sind.

Erfolgreiche Internationalisierung - egal ob im Einkauf oder
Vertrieb - ist ein Prozess der kleinen Schritte. Man muss sich
herantasten. Es geht darum, rechtzeitig die richtigen Dinge
zu tun.

Teil der ,Werkstatt- Arbeit” ist es, Pionier-Geist mit fundiertem
Wissen zu koppeln. Es gilt herauszufiltern, wo und wie eine
Ertragsverstdrkung erzielt werden kann. Deshalb werden
Erfolgsmodelle aufgezeigt, die Anregungen fiir eigene stra-
tegische Internationalisierungsprogramme geben sollen.

- Potenziale erkennen und nutzen

Sie erhalten wertvolle Tipps und Impulse. Dabei lernen sie
erfolgreiche Methoden und geeignete Techniken kennen,
die sie auf ihr Unternehmen tGibertragen kdnnen. Ziel ist es,
Wege der internationalen MarkterschlieBung aufzuzeigen,
die zum profitablen Wachstum verhelfen kénnen.

Die Veranstaltungsreihe ,International Business” ist von
Unternehmern flir Unternehmer gemacht. Dem Dienstlei-
stungszentrum Wirtschaft, Teil der Wirtschaftsférderung
Dortmund, liegt die Starkung mittelstandischer Unternehmen
mit diesem Kommunikationsforum besonders am Herzen.

Die Anmeldung ist kostenlos!



Dortmunder Internationalisierungs-Werkstatt:
Einladung zum Wirtschaftsforum Brasilien
am 13. November 2008

D Ja, aus unserem Unternehmen nehmen teil:

Name / Funktion

E-mail

Name / Funktion

E-mail (bitte max. 2 Personen)

Bitte per Fax an: 02331 - 92 47 48 oder E-mail: info@albatross78.de
Weitere Infos bei der Wirtschaftsforderung Dortmund
Tel.: 0231 - 50 292 17 » asita.weissenberger@stadtdo.de

14. Oktober 08

Sehr geehrte Damen und Herren,

das TechnologieZentrumDortmund, die IHK zu Dortmund und die Wirtschaftsférderung Dortmund méochten
Sie und/oder einen leitenden Mitarbeiter Thres Hauses am 13. November 2008 um 15.00 Uhr ganz herzlich
zum Kleinen Wirtschaftsforum Brasilien in die Emil-Figge-Str. 80 einladen.

Brasilien zdhlt neben China, Indien und Russland zu den Staaten mit den gréften Zukunftspotentialen und ist
heute schon in vielen Bereichen auf dem Weg zur Weltmarktfiithrerschaft. Das Land ist nicht nur reich an
Rohstoffen sondern verfiigt iiber eine erstaunlich leistungsfihige und vielseitige Industrie. Traditionell ist die
Deutschen Wirtschaft hier sehr stark engagiert. Sao Paulo gilt mit ca. 1000 Unternehmen als der mit Abstand
groBte deutsche Industriestandort im Ausland. Zahlreiche deutsche Unternehmen verbuchen grofie Erfolge
auf dem interessanten Brasilianischen Markt. Auch als Standort fiir Einkauf und Produktion bietet Brasilien
sehr gute Voraussetzungen - siehe Beispiel Atlas GmbH & Co. KG.

Unser Kleines Wirtschaftsforum Brasilien will Sie mit den Potenzialen dieses interessanten Landes durch
Fachvortrdge und Erfahrungsberichte besser vertraut machen. Der brasilianische Botschafter und sein
Wirtschaftsattaché werden speziell aus diesem Grund nach Dortmund kommen, um Sie gemeinsam mit
weiteren hochkaritigen Referenten {iiber die Chancen und Rahmenbedingungen eines mdoglichen
Brasilienengagements zu informieren.

Dariiber hinaus haben Sie die Gelegenheit im vorgesehenen Programm von Kultur, Lebensart und

Kulinarischem in Brasilien etwas mitzubekommen — den Fufiball eingeschlossen. Natiirlich haben wir auch
geniigend Raum und Zeit fiir personliche Gespréche eingeplant.

Mit freundlichen Griiflen

TechnologieZentrumDortmund IHK zu Dortmund Wirtschaftsférderung Dortmund
: /Q AAAN e c A ee

Glido Baranowski Schreiber Udo Mager

Vors. der Geschiftsfithrung Geschiftsfiihrer Geschiiftsfiihrer

Stadt Dortmund

“’ ‘ 4 Wirtschaftsférderung
TechnologieZentrumDortmund ’

Mittelpunkt innovativer Technologien



Kleines Wirtschaftsforum Brasilien

Programm
15:00 - 18:30 Uhr

Partnerland Brasilien: Eckdaten zu Politik, Wirtschaft und Technologie
Luiz Felipe de Seixas Corréa, Brasilianischer Botschafter in Berlin

Investieren in Brasilien: Chancen fir den Mittelstand
Paulo Fernando Feres, Leiter der Handelsabteilung der brasilianischen Botschaft in Berlin

Investitionsbedingungen in Brasilien: Ordnungsrahmen — Recht — Steuern
Jan Gerd Mietzel, Felsberg und Partner Europe LLP, Sao Paulo / Dusseldorf
(Wirtschaftsanwalt und Brasilien-Spezialist)

Brasilien in Praxis: Erfahrungsberichte
Werner Schabsky, ATLAS GmbH & Co. KG
Prof. Dr. Axel Kuhn, Leiter des Fraunhofer-Institutes IML, Dortmund

Demonstration des brasilianischen Nationalsports Capoeira
durch zwei Studenten der Ruhruniversitat Bochum

Leben, Kultur und FuBball in Brasilien

Dedé, brasilianischer BvB-Spieler (angefragt)

Moderation
Bernhard Kock, Transferbliro WinTec
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