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Die Wegweiser

\/Ooh den Besten profitieren

10-teilige
Vortragsreihe mit
TOP-Referenten

Info & Buchung:

www.weingarten.unternehmen-erfolg.de
Service-Telefon 08161/99190

Schwiibifche Jeifung



Die Wegweiser

\VVon den Besten profitieren

10 Dienstagabende, jeweils 19.30-21.15 Uhr

(Einlass18.30 Uhr, Gesprache mit den Referenten bis ca. 22.00 Uhr)

Die Schwabische Zeitung und Unternehmen Erfolg prasentieren Ihnen erneut hochinteressante
Themen und erstklassige Referenten in Weingarten. Erleben Sie zehn Abende voller Wissen und
Praxis. Zehn Abende, die Sie beruflich und privat weiterbringen. Fur alle, die sich an der Spitze

orientieren und nicht am Durchschnitt.
o1 | Dienstag, 11.09.2012

Sabine Asgodom

Bestsellerautorin und Erfolgscoach

No risk - no hope
Werden Sie Manager/in lhres Erfolgs

,High Hoper” nennt man im Englischen Menschen, die mit gro-
Rer Hoffnung durchs Leben gehen. Sie vertrauen nicht einfach
auf ihr Glick, sondern nutzen Hoffnung als Antrieb und Mo-
tivationsreserve. Sabine Asgodom verrat die sieben Geheim-
nisse der ,High Hoper", zeigt, wie Risikofreude und Hoffnung
zusammenhangen, Verantwortung und Veranderungen, Her-
ausforderungen und Ruckschlage. In ihrem humorvollen Vor-
trag enttarnt sie auch den ,Fluch der FIohe", der Menschen von
Hochstleistungen abhalt. Seien Sie gespannt!

o3 | Dienstag, 13.11.2012

Dr. med. Michael

Spitzbart Anerkannter
\ Gesundheitsexperte in Europa

Power your life!
Maximieren Sie Ihre korperliche
und geistige Leistungsfahigkeit.

Der international gefragte Gesundheitsexperte zeigt Ihnen,
wie Sie lhre korperliche und geistige Leistungsfahigkeit ma-
ximieren und innerhalb weniger Wochen lhre Kreativitat und
Denkgeschwindigkeit steigern konnen. Dass Gluckshormone
essbar sind und wie lhr Speiseplan aussehen sollte, damit Sie
sich glicklich fihlen. Welche Ernahrungsweise Sie leistungsfa-
higer macht und wie gehirnaktive Aminosauren als effektiver
Schutzschild gegen Burnout wirken.

o2 | Dienstag, 02.10.2012

Prof. Dr. Jens Weidner

Kriminologe

Die Peperoni-Strategie

Setzen Sie sich durch, um Gutes zu tun. Ein
\Vortrag Uber Machtspiele im Management

Die Peperoni-Strategie ist, so die Financial Times Deutschland,
Leine Einweisung in die Kunst der positiven Aggression, ver-
bunden mit einer sanften Warnung: ,Don't try this at home."
Mit Humor und Selbstironie zeigt der renommierte Aggressi-
onsexperte, wie seine Strategie Durchsetzungsstarke, jedoch
keine Ellenbogenmentalitat, fordert. Erfolgreiche Personlich-
keiten sollten tber 80% Sozialvertraglichkeit und 20% Biss im
Business verfuigen, um nicht aus Konfliktscheu falsche Ent-
scheidungen zu treffen. Genau diese 20% Peperoni-Scharfe
fordert der Abend.

o4 | Dienstag, 04.12.2012

Hans-Uwe L. Kohler

Experte fur Verkauf und emotionale
Kommunikation

Die Kraft des Lebens ent-

springt der Begeisterung nur
wer selbst begeistert ist, kann andere
begeistern und zum Erfolg fuhren!

Wer Mitarbeiter und Kunden gleichermafen ansprechen und
Uberzeugen will, der braucht neben guten Argumenten auch
die Kraft der Begeisterung. Und so funktioniert Begeisterung:
Ich bin von dem, was ich mache, uberzeugt! Ich Uberzeuge
andere von dem, was mich tberzeugt! Ich teile meine Begeis-
terung mit anderen! Aufgaben sind spielerische und sportliche
Herausforderungen! Nichts bringt mich vom Weg ab! Aus Miss-
erfolgen kann man lernen! Mein Beruf ist meine Mission! Noch
nie war die mentale Fitness so entscheidend wie heute!
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os | Dienstag, 19.02.2013

<
"4 Sascha Lobo
‘ Strategischer Berater und Autor

Wie das Netz die Gesellschaft

verandert ... und was das fiir profes-
sionelle Kommunikation bedeutet.

Das Internet hat in nur 15 Jahren die Gesellschaft erobert. Be-
sonders der Teil, der Social Media genannt wird — wo die Nutzer
selbst Inhalte schaffen und verbreiten —verandert die Kommuni-
kations- und sogar Lebensgewohnheiten sehr vieler Menschen.
Aber nach welchen Regeln wird dort kommuniziert? Weshalb
hat der eine zehntausende Abonnenten oder ,Follower" auf der
Kurznachrichtenplattform Twitter — und der andere nur ein paar
Dutzend? Kurz gefragt: Was sind die dahinterliegenden Mecha-
nismen und was die Erfolgskriterien? Und schlieflich: Wo liegt
darin der grofie Einfluss auf professionelle Kommunikation?

o7 | Dienstag, 09.04.2013

Martin Limbeck

Der Experte fir Das Neue Hardselling®

Nicht gekauft hat er schon
So denken Top-Verkaufer

Martin Limbeck bricht ein Tabu: Uber Erfolg spricht man nicht.
In ,Nicht gekauft hat er schon" verrat er die Geheimnisse sei-
nes Wegs an die Spitze. Dampfer und Nackenschlage machen
harter, Triumphe und Spitzenleistungen spornen an. Aus
Niederlagen Chancen, aus Chancen Erfolge machen und stets
Mensch dabei bleiben. Jammerlappen, Buchhaltertypen und
diefunktioniert-bei-uns-sowieso-nicht-Mentalitdt sind Martin
Limbeck schonimmerein DornimAuge. In seinemVortrag geht
es um den entscheidenden Faktor im erfolgreichen Verkauf:
Die Personlichkeit.

o9 | Dienstag, 04.06.2013

Urs Meier

Ehemaliger FIFA-Schiedsrichter,
ZDF-FuRballexperte und Unternehmer

Zwischen den Fronten

Entscheidungen treffen —
Mit Druck umgehen

In einer Zeit, in der sich viele Menschen - darunter auch
Flhrungspersonen —scheuen, Entscheidungen zu treffen, gibt
Urs Meier Tipps und Einblicke, wie man komplexe Situationen
analysiert und in Sekundenbruchteilen eine Entscheidung fallt
und wie das Ganze auf dem Fufballplatz funktioniert. Hier
werden Personlichkeitswerte angeschnitten und Handlungs-
alternativen aufgezeigt. Er vermittelt und setzt neue Maf-
stabe im modernen Management, basierend auf Erfahrung,
praktikabler Verknipfung und losungsorientierter Adaption
aus dem Profisport, aus seinem Leben als Schiedsrichter.

06 | Dienstag, 12.03.2013

Stefan Verra

Experte fur Korpersprache,
Autor, Key Note Speaker und Dozent

Was sagt mein Korper und

warum weif ich nichts davon?
Die drei Geheimnisse der
non-verbalen Kommunikation

Geflhle sind lesbar: Korpersprecher Stefan Verra enthillt die
Geheimnisse der non-verbalen Kommunikation mit Humor und
viel Esprit jahrlich vor tiber 10.000 Menschen. Dank kiinstleri-
schem Background und italienischem Temperament versteht
er es wie kein anderer, die wahren Botschaften unserer Kor-
persprache eindrucksvoll zu inszenieren und in wertvolle Pra-
xistipps umzusetzen. Seine Mission: Wer Gang und Haltung,
Mimik und Gestik bewusster einsetzt, kommt einfach besseran.

08| Dienstag, 07.05.2013

Leo Martin
Kriminalist und Mentalist

Geheimwaffen der

Kommunikation sanfte Strategien
mit durchschlagender Wirkung

Leo Martin ist Kriminalist und Experte flir unterbewusst ablau-
fende Verhaltensmuster. Seit Uiber zehn Jahren erforscht er das
Kommunikationsverhalten von Menschen in Extremsituati-
onen. In einem fesselnden Mix aus fachlich fundierten Fakten
und interaktiven Experimenten macht Leo Martin Ihnen die
Erfolgsfaktoren wirksamer Kommunikation sichtbar: Unsere
unterbewusst ablaufenden Denkmuster. Lernen Sie die Geheim-
nisse fairer und anerkennender Kommunikation kennen, einzu-
setzen und zu schatzen!

10 | Dienstag, 02.07.2013

Gerhard Conzelmann &

Shi Yan Yan rrsident des int.
g . Shao Lin Institute e V. Wiesbaden

Siegen ohne zu kampfen
Bewusstsein fur Erfolg - Hochstleis-
tungen bei vollem Erhalt der Gesundheit

Das Geheimnis der unbesiegbaren Shaolin Monche ist ihr Den-
ken und ihr Bewusstsein. Gerhard Conzelmann zeigt gemein-
sam mit einem Shaolin Monch, wie deren Methoden und Tech-
niken auch in der westlichen Welt eingesetzt werden konnen,
sodass man den standig wachsenden Anforderungen in allen
beruflichen und personlichen Lebenssituationen gewachsen
ist und Ziele ohne zu kampfen besser und schneller erreicht.
Gerade in schwierigen Zeiten und bei groften Veranderungen
erweisen sich die Methoden und Denkweisen der Monche als
besonders erfolgreich.




A N I\/l E |_ D E C O U P O N Ausfullen, abschicken, weiterkommen.

10 Dienstagabende - jeweils von 19

-30 - 21-15 Uhr(Einla5518.3oUhr)

Veranstaltungsort: Best Western Parkhotel Weingarten,
Abt-Hyller-Str. 37-39, 88250 Weingarten

Anzahl der
Teilnehmer:

Erlebnisvortrage
ab 49,90 Euro

[ ] 49,90 EUro® Bei Buchung aller zehn Abende im Abonnement

Ersparnis: 200,- Euro — 10

Abende fur nur 499,- Euro statt 699,- Euro gegentiber dem Einzelkauf

[ ] 69,90 EUro* Bei Buchung eines einzelnen Erlebnisvortrags “ alle Preise inkl. MWSE.

Sie erhalten einzelne Eintrittskarten, die jederzeit Ubertragbar, jedoch vom Umtausch ausgeschlossen sind.
Auch ideal als Mitarbeiter- oder Kundengeschenk. Am besten schnell anmelden, die Anzahl der Platze ist limitiert.

Als Abonnent der Schwabischen Zeitung sowie als Inhaber der Radio7 PremiumcCard erhalten Sie

10 % Nachlass aufalle Eintrittspreise. Bitte unbedingt Abo- bzw. Mitgliedsnummer angeben.

Anzahl der Teilnehmer an folgenden Einzelveranstaltungen:

Referenten, Stand April 2012

[ ] |1 sabine Asgodom No risk - no hope 11.09.2012
I:l 2 Prof. Dr. Jens Weidner Die Peperoni-Strategie 02.10.2012
|:| 3 Dr. med. Michael Spitzbart Power your Life! 13.11.2012
I:l 4 Hans-Uwe L. Kohler Die Kraft des Lebens entspringt der Begeisterung  04.12.2012
|:| 5 Sascha Lobo Wie das Netz die Gesellschaft verandert 19.02.2013
|:| 6 StefanVerra Was sagt mein Korper und warum weifs ich nichts davon? 12.03.2013
[ ] 7 Martin Limbeck Nicht gekauft hat er schon 09.04.2013
|:| 8 Leo Martin Geheimwaffen der Kommunikation 07.05.2013
[ ] [9 UrsMeier Zwischen den Fronten 04.06.2013
[—‘ 10 Gerhard Conzelmann & ShiYan Yan Siegen ohne zu kampfen 02.07.2013

Faxen oder senden Sie den ausgefullten Coupon an: Fax 08161/991919,
Unternehmen Erfolg GmDbH, Ismaninger Str. 47, 85356 Freising, Service-Tel. 08161/9919 0

Oder buchen Sie direkt im Internet: WWw.weingarten.unternehmen-erfolg.de

Name, Vorname:

Abo-/Mitglieds-Nr. :

Rechnungsanschrift:
Rechnungsempfanger:

StraRe, Nr.:

PLZ, Ort:

Telefon:

Fax:

E-Mail:

(ohne Angabe erfolgt die Rechnungsstellung zzgl. Versandkosten)

|:| Ich bin damit einverstanden, Informationen vom Veranstalter Unternehmen Erfolg und der Schwabischen Zeitung tber deren Produkte unter der von mir angegebenen Adresse,
Telefonnummer oder E-Mailadresse zu erhalten. Diese Einwilligung kann ich jederzeit widerrufen

Datum, Unterschrift:x

Zahlungsweise:

[ ] Kreditkarte [ |Mastercard [_JAmex [ _]Visa Karten-Nr.: Giiltig bis:

[ ] Uberweisung
] Bankeinzug (nur tiber deutsche Banken und Sparkassen):

Kreditinstitut, Ort:

BLZ:

Konto-Nr.:

Unterschrift des I<0ntoinhabers/Karteninhabers:x




