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Die potenzielle Kundenadresse
und wie Sie alle Menschen in Ihrem Unternehmen mit einbeziehen

Haben Sie sich schon oft gefragt, wie Ihr Wettbewerber Anfragen von potenziellen Adressen be-
kommt, Loésungsvorschldge abgeben darf und die Auftrage bekommt? Vielleicht sogar bei Projek-
ten direkt bei Ihnen im Ort, bei denen Sie noch nicht einmal eine Aufforderung zur Abgabe eines

Angebotes bekommen haben?

Ihr Wettbewerber weiB8 sicher wie es geht, eine potenzielle Adresse gezielt zu finden. Deshalb
sehen sie oft die Unternehmensschilder an den Projekten, bei denen sie auch gerne dabei gewe-

sen waren.

Beziehen Sie alle Menschen in Ihrem Unternehmen mit ein. Das geht sehr einfach: Geben Sie
einen kleinen Block an Ihre Mitarbeiter aus, auf denen sie die Adresse eines potenziellen Kunden,

eines Projektes aufschreiben und bei Ihnen auf den Schreibtisch legen kénnen.

Wenn Sie 10 Mitarbeiter haben, verfliigen Sie mit Ihnen zusammen {ber 22 offene Augen, immer
und zu jeder Zeit, auch in der Freizeit, am Wochenende und zum Feierabend. Und 22 Augen se-

hen ja bekanntlich mehr als 2 Augen.

m Ihre Mitarbeiter sind privat un-

Die Steinseifer-Seminare | terwegs, machen Ausflige, besu-

Praxiswissen auf den Punkt gebracht.

chen Freunde. Beim Vorbeifahren

Die Kundenadresse . i i . .
sieht man ein Projektschild, ein

Objekt, das neu gebaut, saniert

. Objektadresse oder modernisiert wird. Ein kur-
zer Stopp, um festzustellen, ob

Bauvorhaben/Objekt

Baustellenanschrift das eigene Gewerk auf dem Pro-

Bauherrenanschrift jektschild schon vermerkt ist.

Nein, dann schnell die Adresse

Ansprechpartner

Telefon notiert und am nachsten Tag den

E-Mail

"Aufschreibzettel" auf den
Schreibtisch des Chefs oder der

Chefin gelegt.
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Hier liegt jetzt eine potenzielle Adresse vor Ihnen, die sie nur noch mit dem Vornamen und dem
Namen des richtigen Ansprechpartners ergdnzen missen, mit Daten, die sie sich im Internet oder

auch telefonisch beschafft haben.
Jetzt kann die Maschinerie Ihrer erstklassigen Unternehmensvorstellung bei diesem Menschen an-
laufen. Vielleicht hat der zusténdige Architekt, der Projektleiter oder wer auch immer die Projekt-

leitung hat, gerade auf Sie und Ihr Unternehmen gewartet und der nachste Auftrag gehért Ihnen!

Ich wiinsche Ihnen viel Erfolg bei dieser MaBnahme. Es ist wieder ein kleines Stellradchen, an

dem Sie drehen kdnnen.

Klaus Steinseifer

Wenn Ihnen dieser kostenlose Service gefallt, freuen wir
uns auf eine Antwort von Ihnen.

Ausfuhrliche Informationen Uber unsere Qualifizierungs-
arbeit in der zukunftsorientierten, nachhaltigen und er-
folgreichen Unternehmensentwicklung und Unterneh-
mensfihrung finden Sie unter www.steinseifer.com.

So erreichen Sie mich:
Telefon +49 (0)174 2493577
E-Mail klaus.steinseifer@steinseifer.com
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