Wiinschen Sie sich, dass andere 6fter Ihrer Meinung sind und
Ihnen folgen? Tagtaglich stehen wir vor der Herausforderung,
andere zu iiberzeugen - beruflich wie privat.

Wie lassen sich Menschen gezielt iiberzeugen? Anhand
alltaglicher Situationen erldutert der Diplom-Psychologe Reiner
Neumann die Mechanismen der Uberzeugung. Er verbindet
Erkenntnisse aus Sozial- und Verhaltenswissenschaften sowie
der Neurobiologie zu anschaulichen und vor allem praktisch
umsetzbaren Methoden.

Erkennen Sie die Uberredungskiinste anderer. Erhohen Sie Ihre
Uberzeugungskraft. Gestalten Sie Situationen zu Ihrem Vorteil.
Mit diesen Strategien werden Sie beruflich und privat Ihre Ziele

Wie Sie Menschen iiberzeugen schneller und einfacher erreichen.
und 9ewinnen

Reiner Neumann

Uber den Autoren

Reiner Neumann arbeitet mit Menschen in Unternehmen und
Institutionen - darunter viele Vorstande, Geschaftsfiihrer und
Personen des 6ffentlichen Lebens. Drei Faktoren machen den
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Januar 2015 Praxis und mehr als zehn Jahre Erfahrung im Management im
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Art.-Nr. 952 als Diplom-Psychologe waren das Max-Planck-Institut fiir

Bildungsforschung und die Ruhr-Universitdt, Lehrauftrdage an
Hochschulen und Business Schools. Reiner Neumann ist Autor
zahlreicher Biicher.
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