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Seminar

Präsentieren auf Englisch
Souverän und überzeugend in englisch-sprachigen
Präsentationen auftreten

„Der Trainer war brillant, der Nutzen des Trainings entsprechend hoch.“
Elke Holin, Lufthansa CityLine GmbH  



Gerne informieren wir Sie über unser englisch-sprachiges Seminar

Präsentieren auf Englisch
Souverän und überzeugend in englisch-sprachigen 
Präsentationen auftreten

Sie präsentieren Produkte, Leistungen oder Konzepte auf Englisch? Ihre Ideen sollen Ihr Publikum begeistern – und das auf
Englisch? Dann kennen Sie die Herausforderung, beides auf hohem Niveau zusammenzubringen: eine überzeugende Präsenta-
tion in überzeugendem Englisch zu halten.

Trainieren Sie in unserem zweitägigen Seminar mit dem britischen Trainer Ken Taylor, wie Sie Ihre Präsentationen perfektio-
nieren und ein Höchstmaß an Wirkung erzielen. Erfahren Sie, wie Sie in englischer Sprache Botschaften klar formulieren und
überzeugend argumentieren. Wie Sie internationale Gesprächspartner durch spannende Dramaturgie in Ihren Bann ziehen. Wie
Sie sich vor einem englisch-sprachigen Publikum in schwierigen Diskussionen verhalten. Wie Sie mit Fragen der interkulturel-
len Kommunikation umgehen. 

Im Seminar „Präsentieren in Englisch“ arbeiten wir intensiv und interaktiv an Ihren Präsentations-Strategien. Gemeinsam mit
Ihnen trainieren wir die Kompetenzen, die zu einem souveränen Auftritt auf englisch-sprachigem Parkett führen.

Melden Sie sich gleich an. Nicht zu lange zögern, die Teilnehmerzahl ist auf maximal 15 Personen begrenzt.

Wir freuen uns auf Ihr Kommen.

Herzlichen Gruß

Florian Lex
Geschäftsführer

Diese Vorteile garantieren Ihnen 
ein hochwertiges Seminar:

– Ein erfahrener und renommierter „Native Speaker“ als 
Ihr Trainer

– Kleine Gruppen durch Begrenzung der Teilnehmerzahl 
auf maximal 15 Personen

– Ein rein englisch-sprachiges Seminar
– Ihre persönliche Einbindung durch Einbringen eigener 

Präsentationen, z.T. mit Video-Analyse
– Ein Gratisexemplar des Arbeitsbuchs „The Vital Link:

Presentations“ von Trainer Ken Taylor für jeden 
Teilnehmer

PPrrooggrraammmmIhr Seminarprogramm

Preparation of a Presentation
– Key factors to consider before encountering your

audience
– Duration of the preparation
– Effective organisation of notes in a second language

Presentation Structure
– Structures that suit your specific goals 
– Phrases that clearly communicate your presentation’s

structure
– Factors that lead to agreement

Openings and Closings
– Creating focus, interest and impact at the beginning of

a presentation

– Making sure your key messages are recognized and
remembered

– Key “do’s and don’ts”

The Audience
– Information worth finding out before you meet them
– Involving the audience in the presentation
– Managing difficult questions and nervousness

Visualisation – Creating Pictures in the Minds of
your Audience
– Your body as a visual tool: body language and voice
– Key visual aids: tips for using slides, flip charts, and

other methods
– Avoiding common problems with visual aids



Voraussetzungen:

Dieses Präsentations-Training wird durchgehend auf Englisch gehalten. Das Englisch-Niveau der Teilnehmer sollte entsprechend
„intermediate“ oder besser sein, d.h. mindestens fünf Jahre Schulenglisch oder vergleichbare Kenntnisse umfassen.

PPrrooggrraammmmIhr Seminarprogramm
KISS – Keep It Short and Simple
– Guidelines for using “International English”
– Communicating clearly and correctly 
– Avoiding common mistakes

Aha! – Creativity and Interest
– Techniques for keeping your audience awake
– Creative language: dynamic, descriptive language for

presentations
– Team presentations: how changing the format of

a presentation can increase the audience’s interest

Cross-Cultural Communication
– Differences that create obstacles when presenting

in English
– Recognizing characteristic features of German business

culture
– Making the most of similarities

The trainer gives short lectures and leads frequent
group exercises. Participants have the opportunity to
present to the group and trainer. Feedback follows
through discussion, video analysis, and comment sheets.

Ihr Trainer:

Ken Taylor, 
Senior Partner Axiom, London, 
ist ein erfahrener Kommunikationstrainer
mit Englisch als Muttersprache. Nach sei-
nem Studium der Geschichte und Politik an
der London University absolvierte er einen
Studiengang für ein „Postgraduate Certifi -
cate of Education“ an der University of Wales.
Von 1972 bis 1978 arbeitete Ken Taylor in

Schweden als Leiter des Trainingszentrums der „Swedish Inter-
national Development Authority“. Danach war er bis 1998 als
selbstständiger Kommunikationstrainer und Managementbera-
ter in Europa, Süd-Ost-Asien und Afrika tätig. Dabei betreute
er erfolgreich Kunden wie Microsoft, BMW und Pharmacia.

1999 wurde er Head of Training der Firma CSCT Interpersonal
Skills in London und gründete gleichzeitig „inter-skills“, ein
internationales Netzwerk von Kommunikationstrainern und
-beratern. Seit 2002 ist Ken Taylor Senior Partner der Firma
Axiom, einer Londoner Beratung für internationale Kommuni-
kation, die Firmen wie The Boston Consulting Group, ABB und
Sony Ericsson betreut.

Ken Taylor ist weiterhin Co-Autor von „The Vital Link“, einem
Multimedia-Lehrgang zu internationalen Businessthemen. In
Deutschland veröffentlicht er zudem regelmäßig Artikel in den
Zeitschriften Spotlight und Business Spotlight.

Durchschnittliche Bewertung des Trainers durch alle bisherigen Teilnehmer: 1,1

Referenzen:

„Der Trainer war brillant, der Nutzen des Seminars entsprechend hoch. Es ist Ken Taylor außerordentlich gut gelungen, neben 
der fesselnden Darstellung der allgemeinen Seminarinhalte jedem Teilnehmer persönliches Feedback mit auf den Weg zu geben.“
Elke Holin, Lufthansa CityLine GmbH

„Es war exzellent: der Trainer, die Betreuung durch Sie und die Stimmung ganz generell. Habe mächtig was gelernt.
Und: es hat viel Spaß gemacht.“
Gretel Weiß, Deutscher Fachverlag GmbH

1. Tag:
08.30 Uhr: Öffnung des Seminar-Counters
09.30 Uhr: Beginn der Veranstaltung
13.00 Uhr: Gemeinsames Mittagessen
18.00 Uhr: Ende des ersten Seminartages

Zeitrahmen:

2. Tag:
09.00 Uhr: Beginn des Seminartages
13.00 Uhr: Gemeinsames Mittagessen
17.00 Uhr: Ende der Veranstaltung



Teilnahmebedingungen:
Die Teilnahmegebühr für die zweitägige Veranstaltung beträgt 1.690,– € zzgl. 19 % MwSt. Sollten mehr als zwei Personen aus einem Unternehmen an einer
Veranstaltung teilnehmen, wird ab dem dritten Teilnehmer ein Preisnachlass von 15 % gewährt. Die Teilnahmegebühr beinhaltet Tagungsunterlagen,
Mittag essen und Pausengetränke. Sie ist nach Erhalt der Rechnung fällig und spätestens 14 Tage vor Veranstaltungsbeginn zu entrichten. Die Teilnahme
an der Veranstaltung setzt Rechnungsausgleich voraus. Bei Stornierung der Anmeldung wird eine Bearbeitungsgebühr von 75,– € zzgl. 19 % MwSt. erhoben,
wenn die Absage spätestens drei Wochen vor Veranstaltungsbeginn schriftlich bei market&more eingeht. Bei Nichterscheinen bzw. einer ver späteten 
Absage wird die gesamte Teilnahmegebühr fällig. Eine Vertretung des angemeldeten Teilnehmers ist möglich. Bitte sehen Sie unsere vollständigen AGB
unter www.market-and-more.de.

Zimmerreservierung:
Für die Teilnehmer der Veranstaltung stehen in den Tagungshotels begrenzte Zimmerkontingente zur Verfügung, für die bis 4 Wochen vor Veranstaltung ermäßig-
te Preise garantiert werden können: im Residence Starnberger See zu 140,– € inkl. Frühstück, im Lindner Park-Hotel Hagenbeck zu 134,– € inkl. Frühstück. Bit-
te nehmen Sie die Bu chung direkt im Hotel unter Berufung auf market&more vor.

Termine und Veranstaltungsorte:

Der Veranstalter:

Präsentieren auf Englisch
Souverän und überzeugend in englisch-sprachigen
Präsentationen auftreten

Zielgruppen:
– Vorstände, Geschäftsführer und Führungskräfte von Unternehmen aus Industrie, Dienstleistung und Handel
– Führungskräfte aus Marketing und Vertrieb, speziell Produktmanagement, Projektmanagement, Werbung, PR und Öffentlichkeitsarbeit, Key Account 

Management, Kundenservice, ebenso aus den Bereichen Einkauf, Unternehmensplanung und strategische Planung
– Mitarbeiter aus PR-, Marketing- und Werbeagenturen sowie aus Unternehmensberatungen
– Alle Personen, die beruflich englisch-sprachige Präsentationen halten

market&more – Forum für Wissen in Marketing und Vertrieb GmbH steht für:
Durchführung von qualitativ hochwertigen Seminaren, Konferenzen und 
Inhouse-Schulungen zu aktuellen Themen in Marketing und Vertrieb.

Auch als Inhouse-Training:

Gerne erstellen
 wir Ihnen ein maßgeschneidertes

Angebot. Fragen Sie nach unter:

info@market-and-more.de 

oder Tel. 089/76 75 71-0.
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089/767571-0            089/767571-22           anmeldung@market-and-more.de          

market&more
Forum für Wissen in Marketing 
und Vertrieb GmbH
Herrn Daniel Eymer
Dreimühlenstraße 35

D-80469 München
Unsere AGB finden Sie unter www.market-and-more.de

Datum / Unterschrift

1. Person Name Vorname Position

2. Person Name Vorname Position

Firma Beschäftigte

Str., Hausnr.

PLZ, Ort

Tel. Fax

E-Mail

�
Fax: 089/767571-22

market&more • Dreimühlenstraße 35 • D-80469 München www.market-and-more.de

So melden Sie sich an:

Ja, ich melde mich für das Seminar an:
17./18. Juni 2009 bei München
2./3. Dezember 2009 in Hamburg
zum Preis von 1.690,– € zzgl. 19 % MwSt.

Präsentieren auf Englisch
Souverän und überzeugend in englisch-sprachigen 
Präsentationen auftreten

17./18. Juni 2009 bei München 
Residence Starnberger See
Possenhofener Straße 29
82340 Feldafing
Telefon: 08157/3 03-0
Telefax: 08157/3 03-500

2./3. Dezember 2009 in Hamburg
Lindner Park-Hotel Hagenbeck
Hagenbeckstraße 150
22527 Hamburg
Telefon: 040/30 70 67-0
Telefax: 040/30 70 67-654


